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CANEVAS DE PRESENTATION DE PROJET

Mise en contexte : Ce canevas vise à guider les candidats dans la présentation de leur projet. Il s’inscrit dans un esprit d’harmonisation et constitue une pièce jointe au formulaire de candidature à l’appel à projet pour la sélection de la seconde promotion de jeunes et femmes, porteurs de projet d’entreprise dans le cadre du PADEJ-MR. 
I. Présentation du promoteur et de l’entreprise 

· Le (s) promoteur(s)

· Nom et prénoms

· Date de naissance

· Âge

· Sexe

· Situation de famille

· Domicile 

· Adresse

· Niveau d’instruction

· Connaissances du secteur d’activités
· Activités actuelles

· Patrimoine actuel, situation des biens du promoteur (facultatif)

· Aval ou caution à présenter (facultatif)

· Autres informations sur le promoteur

· L’entreprise (si existant)
· Forme juridique appropriée

· Date de création

· Localisation

· Engagement en cours dans les banques ou institutions de financement

II. Présentation générale et globale du projet 
· Intitulé projet :

· Le projet : Dire comment est venue l’idée de projet et en quoi consiste le projet ?

· Quelles sont les caractéristiques du produit ou service que vous proposez ?

· Produits : Poids, emballages, conditionnement. 

· Services : nature précise du service proposé

· A quel(s) besoin(s) répond votre produit ou service ? 

· Le marché visé et les particularités des biens ou des services offerts ou à offrir par le promoteur 

III. Dossier commercial 

· Etude de marché
· Quelle est la clientèle que vous visez ?  

(Particuliers, revendeurs sur marchés commerçants (magasins) ?

· Administrations ?

· PME ?

· Autres (préciser la nature) ?

· Quelles sont les caractéristiques de votre clientèle
· Comment évaluez-vous votre marché potentiel ?

· niveau actuel 

· évolution probable 

· Quelles sont les entreprises qui offrent un produit ou service équivalent au vôtre ?

· Avez-vous identifié vos concurrents les plus proches ? 
· Quel est leur nombre ? Où sont-ils situés (quartiers, villes,..) ? 

· Politique commerciale 

· stratégie du produit 

· politique de prix 

· système de distribution 

· stratégie de promotion
IV. Dossier technique
· Description des infrastructures existantes (terrain, bâtiment)

· Description des infrastructures (terrain, bâtiment)
· Description des équipements (existants et acquérir)

· Quels sont les principaux équipements dont vous aurez besoin pour cette activité ? 

· Quelles sont les connaissances nécessaires pour leur fonctionnement ? 

· Maîtrisez-vous bien toutes les connaissances nécessaires ? 

· Dans quelles circonstances avez-vous appris à vous servir de ces équipements ? 

· Pourquoi avez choisit ces équipements (prix, maintenance, consommation...)? Préciser leur origine et l’existence ou non d’une expertise pour leur maintenance. 
· Description du processus d’approvisionnement

· Quels sont vos fournisseurs ?  Faire citer les principaux fournisseurs de marchandises et/ou de matières premières. 

· Où sont-ils situés ? Lieux, villes, quartiers, préfectures

· Pourquoi avez-vous choisi ces fournisseurs ?  prix, qualité de l’offre,…

· Pour votre première commande, avez-vous déjà établi un bon de commande ?

· Présentation du processus de production ou de commercialisation

· Personnel : organisation, effectif et qualification

· Calendrier d’exécution

V. Dossier financier

· Estimation du chiffre d‘affaires (recettes) 
Exemple de tableau : 
	Produits
	Quantité
	Prix unitaire
	Recettes

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


· Charges d’exploitation (coûts variables et coûts fixes)
Exemple de tableau : 

	Rubriques
	Quantité
	Coûts 
	Montants

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Rubriques : achats de matières premières, électricité, eau, téléphone, loyer, carburants, salaires, fournitures de bureau, etc. 
· Détermination du coût total du projet

	Coût du projet 

	Désignation
	Montant en FCFA 

	Frais d'installation
	

	Investissements (Construction et aménagement)
	

	Matériels d’exploitations (techniques, informatiques et roulants)
	

	Fonds de roulement
	

	TOTAL
	


· Besoin de financement 
	Désignation (ajouter les lignes autant que besoin)
	Montant en FCFA 

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	TOTAL
	


· Schéma de financement : apport personnel et emprunt (origine, montant)

	Schéma de financement 

	Désignation
	Montant en FCFA 
	%

	Coût total du projet 
	
	

	Apport personnel (en nature et en espèce)
	
	

	Financement demandé
	
	

	Autres sources de financement ; préciser
	
	


VI. Annexes : photos de produits ou tout autre éléments jugé utile pour mieux comprendre le projet


